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新零售三步曲



工具特点

简单 智能 营销 通搭

1、完全移动化
2、前端死板
3、后端强大
4、销售渠道通达

1、消息自动化
2、商品智能动销
3、大数据提醒
4、决策即执行

1、提供营销方案
2、二维码推广吸粉
3、抢占模式先机
4、会员精准维护

1、上下线通搭
2、上下游通搭
3、 BTOBTOC通搭
4、行业资源通搭
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商品的智能动销
门店缺货看板，微信消息提醒
门店压货看板，微信消息提醒
智能调退补极限合理
一键生成各类单据
在线订货补货、智能订配

终端的管控
基本进销存
搭配与陈列
导购带不走顾客
智能形成调退补促导购的管理

在线学习单品卖点搭配及陈列
在线展示商品给顾客

会员的维护沟通
执行公司营销活动 会员的管理

会员的等级、消费、充值、积分、兑换等常规功能
会员的自动消息、生日节日自动消息。
会员的画象、标签。
会员的邀约、卡券、促销等活动
会员的参与、互动、分销收益等维护

营销活动
满减满送、充值有礼、邀约到店

扫码即关注，扫码送券、消费自动成会员、扫码分销
会员裂变、限时折扣、秒杀、拼团、一键朋友圈

公众号推广、微商城推广

工具带来的价值点



简单简单再简单

如何让门店
数据准确？01
听话照做

实时提醒 能自动就不人工



能自动就不人工

简单、简单、再简单 听话照做

实时提醒

尽量不人为操作，减少犯
错机率

每一环节都微信消息提醒
关键节点提醒
关键数据提醒

工具一定要简单、简单、再简单
只有简单才能执行到位

死板的模式
傻瓜式操作

终端如何做到数据准确？



终端如何做到数据准确？

收货

确认

会员体系

退货

确认

调出

确认

按时

盘点

实时

零售

调入

确认

会员

标签

会员

互动

精准

营销

积分

储值

活动

统一

参与

收益

支持唯一码扫码出入库，吊牌打印

支持微信、支付宝、刷卡等一键支付

支持满减满送，电子券等各种活动

支持手机盘点，支持多人同时盘点

会员预约，品鉴，活动等互动

会员标签，消费，充值，积分，兑换等专属

生日提醒，消费提醒，日常关怀等维护

会员直播，新品分享，促购等活动

零售体系



终端如何做到数据准确？



调退促提醒 活动方案跟踪

如何让数据
及时说话02
缺货压货看板 商品智能动销
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旺销的时候没货了？
旺销的时候有货卖才是王道
门店零库存不是最佳状态

通过“试销期”的数据提前备货
大数据提醒：提前做好补货

货品怎么样不断上新
门店缺货看板，消息提醒
门店压货看板，消息提醒
门店存量设定及智能
智能形成调退补促不好卖的货怎么办？

微信消息及时提醒
快速更替新品

看看是否有其他好卖的点
准备好促销方案和时间节点 如何把握活动时机节点

新品上市：邀约、品鉴会、
试销期活动：会员参与评分、上新
旺销期活动：保证有足够的货卖，不断引流到店。
促销期活动：各类促销活动、商品动销起来电商微商等渠道互动

天猫、淘宝、京东、拼多多、唯品会等
线上订单及配发处理

微商分销系统，过季款更有利
线上官网系统

数据怎样动起来？



门店吸粉营销 会员精准营销

会员智能维护

如何吸收会员
及营销03



会员的个人中心



营销活动怎么做？



营销活动怎么做？
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会员自
动消息

会员
维护

会员
活动

会员
分销

会员智能营销

活动自动消息
售后自动消息
生日自动消息

导购活动跟进
导购电话跟进

新品品鉴活动
送券促销活动
满减满送活动

微商城分销
单品分销
会员推荐会员



A

商品企划决策

品类企划、搭配企
划、陈列企划

B

人力战略决策

人力绩效
人力培训

C

商品运营决策

订补调退促

D

终端营销决策

活动策划
活动执行跟进
活动效果报告

大数据助决策



关注智搭通公众号了解更多…


